Expérience

2017-2018 Gestionnaire Middle Office en Asset Management
Controle des valeurs liquidatives, des souscriptions et rachats, des
traders, des indices boursiers.

Calcul des appels de marges, de dépbts de garanti

Primonial/La Financiére de I’Echiquier Paris 8

03/2016—juin 2016 Conseiller Commercial

Accueil client, identification de leurs besoins, conseil, traitement des
réclamations, vente des produits bancaires et suivi des dossiers clients
Caisse d’Epargne de Boullongne Seine

2014-2015 Conseiller Financier

Gestion de comptes, ouverture des comptes, gestion de portefeuille
client et proposition de vente des produits bancaires selon les besoins
clients La

Banque Postale Issy Les Moulineaux

2008-2010 et 2012-2013 Assistante

Gestion des agendas, des commandes, des factures sur SAP et
organisation des réunions

GDF- SUEZ-EDF Paris La Défense

Formation

2024 Formation Licence professionnelle en assurance IFPASS

2021-2022 Formation Community Manager chez Doranco
2017-2018 Formation de Licence professionnelle Gestion des actifs
financiers Back et Middle Office Banque Assurance Université de
Nanterre CFPB Paris La Défense 2017/2018

2014-2015 Dipléme d’Attaché Commercial niveau Bac+2 Banque
Assurance Novancia-UELP-CCI Paris 17

Février 2017 Certification Professionnelle des Autorités des Marchés
Financiers AMF obtenue centre de Formation
Alardine- Barchen 93

Compétences

Assurer le suivi de I'évolution des clients et mise a jour des dossiers
clients

Accuell client et identification des risques financiers.

Prospecter des nouveaux clients et fidéliser les clients Connaissances
des techniques de vente

Identification des produits financiers et ses caractéristiques

Gestion administrative et travail en équipe ou en autonomie
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